Обзор рынка железобетонных конструкций и изделий Новосибирской области

Объемы производства подотрасли железобетонных конструкций и изделий являются ярким показателем динамики развития строительного рынка. Как и в большинстве других регионов России, производство железобетонных конструкций и изделий в Новосибирской области ныне составляет около 30% от «докапиталистических» объемов (табл. 1).

Табл. 1. Объемы производства железобетонных конструкций и изделий в России и Новосибирской области в 1990-2003 гг. (Росстат, Новосибирский областной комитет статистики)

	
	1990
	1995
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003
	2003 к 1990, %

	Новосибирская область, тыс. куб. м
	1 650
	617
	388
	485
	488
	482
	520
	31,5%

	Россия, млн. куб. м
	79,4
	28,1
	15,8
	18,3
	19,8
	20,1
	21,1
	26,6%


Необходимо сразу отметить, что в условиях новой экономики отчетность производителей перед органами статистики не является обязательной, поэтому данные областной и федеральной статистики показывают не полную рыночную картину. Статистическая погрешность по рынку железобетонных конструкций и изделий Новосибирской области, видимо, составляет ныне около 10% (органы статистики, в частности, «не видят» завод «Тенситех-ЖБИ-2»).
Ввиду своей относительной «дешевизны» практически все произведенные в области товары подотрасли продаются здесь же. «Областная» локализация рынка обусловлена также и тем, что некоторые продукты (товарный бетон, растворы) являются скоропортящимися. Иногородние производители, проникающие на новосибирский рынок, не в состоянии удержаться на нем ввиду идущей уже несколько лет ценовой войны местных производителей.

Исключением по локализации продаж является филиал ОАО «Российские железные дороги» Горновский завод «Спецжелезобетон», специализированный на производстве шпал для ОАО «Российские железные дороги».

Производители Новосибирской области

Всего в Новосибирской области железобетонные конструкции и изделия производят около 30 заводов (из 38 имевшихся до 1992 г.). Крупнейшим производителем является «Спецжелезобетон», основная продукция которого – шпалы (табл. 2).

Табл. 2. Доля ГП «Спецжелезобетон» в производстве железобетонных конструкций и изделий Новосибирской области (согласно данным областной администрации)

	
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004

	Новосибирская область, всего, тыс. куб. м
	484,9
	487,5
	Около 520*
	Около 570*
	Около 565*

	В том числе ГП «Спецжелезобетон»
	198,3
	211,3
	213,5
	224,5
	199,8

	Доля ГП «Спецжелезобетон», %
	40,9%
	43,3%
	Около 42%
	Около 39%
	Около 35%


* Оценка.

Без учета производства завода «Спецжелезобетон», фактически не участвующего в деятельности строительной индустрии области, крупнейшими областными производителями ныне являются «Линевский ДСК», «ЗЖБИ-4», «Тенситех-ЖБИ-2» и «Новосибирский сельский строительный комбинат» (табл. 3).

Табл. 3. Объемы производства крупнейших производителей железобетонных конструкций и изделий Новосибирской области (без учета завода «Спецжелезобетон», включая производство изделий крупнопанельного домостроения и каркасного домостроения; по данным предприятий)

	Производители
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004

	ОАО «Линевский ДСК»
	16,77
	23,10
	25,00
	39,00
	42,50

	«ЗЖБИ-4»
	38,20
	34,90
	33,00
	38,30
	37,50

	ООО «Тенситех-ЖБИ-2»**
	*
	*
	21,20
	28,20
	32,50

	ОАО «Новосибирский сельский строительный комбинат»
	21,90
	25,50
	29,10
	33,50
	29,50

	ОАО «Завод ЖБИ N 5»
	*
	*
	*
	17,46
	23,05

	«КПД-Газстрой»
	17,70
	20,60
	9,38
	18,11
	21,40

	ЗАО «Пашинский КСК»
	18,28
	14,92
	20,46
	17,48
	*

	ОАО «Новосибирский завод строительных конструкций»
	19,87
	19,04
	16,70
	17,20
	19,90

	ООО «ЖБИ-Комплект»
	*
	*
	*
	12,40
	14,36

	ЗАО «Завод ЖБИ-12»
	8,00
	10,76
	10,50
	10,10
	10,30

	Всего по десяти крупнейшим
	*
	*
	*
	231,75
	231,01***


* Нет информации.
** Оценка после пересчета в соответствии с общепринятой методикой (без пустот в пустотных плитах перекрытия). Номинальные показатели завода – 28,20 в 2002 г., 37,50 в 2003 г., 43,10 в 2004 г.
*** Без учета «Пашинского КСК», находящегося в процессе банкротства.
Доля десяти крупнейших производителей в последние годы составляет около 65% (табл. 4).

Табл. 4. Суммарная доля десяти крупнейших производителей в общем объеме производства железобетонных конструкций и изделий в Новосибирской области (без учета завода «Спецжелезобетон», согласно данным предприятий)

	
	2003
	2004

	Новосибирская область, всего без учета завода «Спецжелезобетон», тыс. куб. м
	Около 345,5*
	Около 365*

	Всего по десяти крупнейшим
	231,75
	231,01

	Доля десяти крупнейших в общем объеме, %
	Около 67%
	Около 63%**


* Оценка.
** Без учета «Пашинского КСК», находящегося в процессе банкротства.
Таким образом, рынок железобетонных конструкций и изделий Новосибирской области олигополизирован – не более десяти игроков в основном определяют его поведение.

Доля четырех самых крупных игроков рынка в последние годы составляет около 40% (табл. 5).

Табл. 5. Суммарная доля «Линевского ДСК», «ЗЖБИ-4», «Тенситех-ЖБИ-2» и «Новосибирского сельского строительного комбината» в общем объеме производства железобетонных конструкций и изделий в Новосибирской области (согласно данным предприятий)

	
	2002
	2003
	2004

	Новосибирская область, всего без учета завода «Спецжелезобетон», тыс. куб. м*
	Около 306,5
	Около 345,5
	Около 365

	Всего по четырем лидерам
	108,3
	139,0
	142,0

	Доля четырех лидеров в общем объеме, %
	Около 35%
	Около 40%
	Около 39%


* Оценка.

Тенденции и перспективы развития рынка
В сложившихся условиях производители, во-первых, дифференцируют товар, сближаясь по товарной номенклатуре.
Так, «Новосибирский сельский строительный комбинат» при Советской власти был, как и все остальные железобетонные заводы, специализированным – он производил конструкции и изделия сельскохозяйственного назначения. За девяностые годы завод существенно расширил спектр производимой продукции и сейчас производит практически полный набор конструкций для строительства домов (плиты перекрытия, лестничные марши и т. д.). Широкая номенклатура позволяет «НССК» эффективно конкурировать на рынке. Вообще, стандартной рыночной стратегией для новосибирских производителей бетона и железобетона является универсализация – почти все они производят широкий спектр продукции. Узкой рыночной стратегии (одна «ударная» товарная группа) придерживаются лишь «Завод ЖБИ-12» (товарные бетоны и растворы – в первую очередь, кладочный раствор), «Дискус-плюс» (изделия крупнопанельного домостроения серии 111-97)  и «Спецжелезобетон».
Здесь следует отметить, что наиболее популярным видом производимой продукции практически у всех производителей являются пустотные плиты перекрытия – за исключением специализированных игроков, в структуре продаж заводов «пустотки» составляют 60% или более.
Во-вторых, значительную долю доходов (среднее по рынку – более 25%) производителей железобетонных конструкций и изделий составляют доходы от продаж смежных товаров – товарных бетонов, растворов, стеновых материалов (табл. 6).

Табл. 6. Крупнейшие новосибирские производители фундаментных блоков стеновых (по данным предприятий)

	Производители
	Млн. шт. условных кирпичей
	2004, тыс. куб. м

	
	2003
	2004
	

	ОАО «Завод ЖБИ N 5»
	3,57
	4,12
	9,0

	ООО «Тенситех-ЖБИ-2»
	3,10
	3,10
	6,8

	ОАО «Новосибирский завод строительных конструкций»
	2,20
	3,10
	6,8

	ОАО «Новосибирский сельский строительный комбинат»
	3,80
	3,00
	6,6

	«ЗЖБИ-4»
	4,00
	2,50
	5,5

	ЗАО «ЗЖБИ-12»
	2,50
	2,20
	4,8

	ООО «ЖБИ-Комплект»
	2,84
	2,16
	4,7


Из табл. 6 видно, что по объемам производства фундаментных блоков стеновых лидером является «Завод ЖБИ N 5», в табл. 5 (производство основного вида продукции) занимающий пятое место. Можно добавить, что областной лидер по производству товарных бетонов и растворов «Завод ЖБИ-12» занимает в производстве основного вида продукции десятое место. Приведенные факты свидетельствуют не просто о различной структуре продаж разных игроков рынка – обострение конкуренции в основном производстве повлекло обострение конкуренции и формирование групп «сегментных» лидеров в сопутствующих товарных сегментах.

Особо следует выделить деятельность на «смежных» товарных сегментах ОАО «Предприятие отделочных материалов», вовсе не играющего на основном сегменте рынка – сегменте железобетонных изделий и конструкций. При Советской власти предприятие было специализировано на производстве штукатурных растворов и строительных смесей. В начале двухтысячных годов ОАО «ПОМ» вышло на рынок элементов благоустройства (тротуарной плитки, бордюров и т. п.). В этом году компания планирует запустить импортную линию по производству сплиттерных блоков (стеновых пустотных материалов). Прогнозируемый объем производства дорожной декоративной плитки на ОАО «ПОМ» в 2005 г. – более 80 тыс. кв. м (более 8 тыс. куб. м). Это, скорее всего, позволит предприятию оставаться лидером сравнительно нового и быстрорастущего товарного сегмента.
В-третьих, значимой тенденцией современного рынка железобетонных конструкций и изделий является формирование производственных холдингов на базе строительных компаний. С небольшой натяжкой к данной тенденции можно отнести и содержание целым рядом строительных компаний Новосибирска собственных растворно-бетонных узлов (РБУ), позволяющих компаниям-владельцам самостоятельно и быстро приготавливать товарные бетоны и растворы.

В качестве примеров здесь можно привести компании «Сибирь» (имеющую собственный РБУ и дочернее деревообрабатывающее производство), «Кварсис», «ПТК-30» и др. В 2004 г. собственную линию по производству пустотных плит перекрытия ввел «Бердский строительный трест».
В-четвертых, в 2004-2005 гг. начали резко наращивать объемы производства изделий крупнопанельного домостроения (КПД) профильные производители – именно, «Линевский ДСК», «Завод ЖБИ-3» и «Дискус-плюс». Рост производства изделий КПД за первые месяцы 2005 г. составил по подотрасли более 2 раз. В 2004 г., по данным областной администрации, было произведено около 30 тыс. куб. м изделий для крупнопанельного домостроения. Рост производства изделий КПД (а значит, рыночной потребности в них) обусловлен в первую очередь изменением структуры строящихся зданий – в ближайшие годы крупнопанельное (относительно дешевое) строительство должно увеличиться в объеме в разы.
К сказанному следует добавить, что в ближайшие год-два на рынке, скорее всего, оформится тенденция роста изделий каркасного домостроения. Уже сейчас «ЗЖБИ-4» и «Линевский ДСК» вышли в производстве таких изделий (не считая специальных плит перекрытия) на объемы около 5 тыс. куб. м в год каждый.
Прогноз развития подотрасли во многом обусловлен масштабами строительной деятельности в Новосибирской области. Скорее всего, при стабилизации в целом объема производства сборных железобетонных конструкций и изделий (включая изделия КПД) в Новосибирской области в 2005 г. вырастет в два или более раз производство изделий крупнопанельного домостроения, и эта тенденция роста производства изделий КПД сохранится в 2006 г.
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