Обзор рынка бетонов и железобетонов Новосибирской области

Итоги 2008 года

В результате перепроизводства на новосибирском рынке жилья и падения спроса на строительные материалы в конце года, а также сопутствующего кризиса ликвидности суммарные объемы производства железобетонных конструкций и изделий в Новосибирской области в 2008 г. фактически остались на уровне 2007 г. (мы ожидали роста объемов производства в пределах 15% – см. «Строительство и городское хозяйство Сибири», N 5/2008). Необходимо отметить и то, что оказалось неверным предположение о росте спроса на жилье в Новосибирске к концу года (там же), поскольку общеэкономическая ситуация в России и Новосибирской области (выраженная, в частности, размером ставки ипотечного кредита) в это время оказалась значительно хуже ожидавшейся нами.

Начиная с сентября прошлого года обозначилось снижение потребления и производства почти на всех рынках страны и области, строительная отрасль не могла избежать этой кризисной «волны». Сказанное хорошо иллюстрируется динамикой снижения темпов роста объемов производства железобетонных конструкций и изделий в области в 2008 г. (включая изделия крупнопанельного домостроения; по данным областной администрации) – 21,4% годовых за январь-февраль, 14,8% годовых за первый квартал, 12,4% годовых за первое полугодие, 11,8% годовых за 9 месяцев, 0,6% по итогам года. Иными словами, в октябре-декабре прошлого года в Новосибирской области произошло обвальное падение объемов производства железобетонов, уничтожившее весь «накопленный» в начале года рост.
При этом объем производства изделий крупнопанельного домостроения в области вырос по итогам года на 29,3% (по итогам первого полугодия темп роста в этом сегменте составлял 35,6% годовых) – то есть применяемые для производства крупнопанельного (относительно дешевого) жилья изделия на протяжении года увеличивали свою рыночную долю (табл. 1).
Табл. 1. Показатели объемов производства бетонов и железобетонов в Новосибирской области в 2006-2008 гг. (согласно данным областной администрации)
	Сегмент
	2006
	2007
	2008
	2008 к 2007

	Железобетонные конструкции и изделия (включая изделия крупнопанельного и каркасного домостроения), тыс. куб. м*
	770
	950
	До 950
	До 100%

	В том числе изделия крупнопанельного домостроения, тыс. куб. м
	160,9
	190,6
	246,5
	129%

	Доля изделий крупнопанельного домостроения в суммарных объемах производства*
	21%
	20%
	Около 26%
	-

	

	Производство фундаментных блоков стеновых, млн. шт. условных кирпичей**
	26,2
	32,9
	29,1
	88%

	Производство товарного бетона и раствора, тыс. куб. м*
	700
	1 000
	До 900
	До 90%


* Оценки.
** По кругу предприятий, учитываемых областной администрацией.
Крупнейшим заводом подотрасли бетонов и железобетонов в Новосибирской области по-прежнему является производитель железнодорожных шпал завод «Спецжелезобетон», но его доля в объемах областного производства в 2008 г. вновь снизилась. Рост же объемов производства «строительных» железобетонов в области составил в 2008 г. не более 2% (табл. 2).

Табл. 2. Доля завода «Спецжелезобетон» в производстве железобетонных конструкций и изделий Новосибирской области (согласно данным областной администрации)

	
	2006
	2007
	2008

	Новосибирская область, всего, тыс. куб. м*
	770
	950
	До 950

	В том числе завод «Спецжелезобетон»
	191,2
	202,7
	190,8

	Доля завода «Спецжелезобетон», %
	25%
	21%
	Около 20%

	

	Новосибирская область, без «Спецжелезобетона», тыс. куб. м*
	579
	747
	До 759

	К показателям предыдущего года*
	139%
	129%
	Около 102%


* Оценки.

На областном рынке «строительных» железобетонов в 2008 г., как и все последние годы, лидировал «Дискус-плюс», однако «планку» в 100 тыс. куб. м произведенных конструкций и изделий – впервые за много лет – преодолел также «Линевский ДСК». Два лидера подотрасли произвели около трети всех «строительных» железобетонов в области (табл. 3).
Табл. 3. Объемы производства крупнейших производителей железобетонных конструкций и изделий Новосибирской области (без учета завода «Спецжелезобетон», включая изделия крупнопанельного и каркасного домостроения; согласно данным областной администрации)

	Производители
	2006
	2007
	2008

	ООО «Дискус-плюс»
	95,0
	109,7
	145,0

	ОАО «Линевский ДСК»
	69,8
	89,1
	105,4

	ООО «КПД-Газстрой» («ЖБИ-3»)
	45,1
	70,1
	64,0

	ОАО «Новосибирский сельский строительный комбинат»
	40,3
	51,6
	57,8

	«ЗЖБИ-4»
	52,5
	59,7
	52,8

	ООО «Тенситех-ЖБИ-2»
	43,4
	50,0
	49,1

	ООО «ЖБИ-Комплект» («ЖБИ-1»)
	27,0
	36,4
	41,8

	ОАО «Новосибирский завод строительных конструкций»
	26,5
	29,3
	32,0

	ОАО «Завод ЖБИ N 5»
	33,1
	37,3
	29,6

	Всего по девяти крупнейшим производителям
	432,7
	533,2
	577,5

	Суммарная доля в областных объемах производства
	56%
	56%
	Около 61%

	Суммарная доля на «строительном» сегменте рынка
	75%
	71%
	Около 76%

	Доля ООО «Дискус-плюс» на «строительном» сегменте рынка
	16%
	15%
	Около 19%

	Доля ОАО «Линевский ДСК» на «строительном» сегменте рынка
	12%
	12%
	Около 14%


Строя доступные крупнопанельные квартиры, «Дискус-плюс» продолжает оставаться и одним из крупнейших девелоперов жилья Новосибирска (табл. 4).
Табл. 4. Доля «Дискус-плюс» в объемах ввода жилья в Новосибирске (мэрия Новосибирска)
	Показатель
	2006
	2007
	2008

	Объемы ввода жилья, тыс. кв. м общей площади
	829,0
	918,4
	1 026,0

	В том числе жилье, введенное группой «Дискус-плюс»
	53,4
	48,6
	51,7

	Доля «Дискус-плюс» в объемах ввода жилья в Новосибирске
	6,4%
	5,3%
	5,0%


Таким образом, рынок железобетонных конструкций и изделий Новосибирской области продолжает оставаться концентрированным (олигополизированным). Суммарная рыночная доля шести лидеров за год несколько увеличилась, то есть в условиях кризиса они начали «отбирать» потребителей у менее сильных игроков (табл. 5).
Табл. 5. Суммарная доля «Дискус-плюс», «Линевского ДСК», «КПД-Газстрой», «Новосибирского сельского строительного комбината», «ЗЖБИ-4» и «Тенситех-ЖБИ-2» в общем объеме производства железобетонных конструкций и изделий в Новосибирской области (согласно данным областной администрации)

	
	2006
	2007
	2008

	Новосибирская область, всего производство железобетонных конструкций и изделий без учета завода «Спецжелезобетон», тыс. куб. м, оценочно
	579
	747
	До 759

	Всего производство по шести предприятиям-лидерам
	346,1
	430,2
	474,1

	Оценочная доля шести лидеров в общем объеме производства
	60%
	58%
	62%


Из шести лидеров рынка трое – «Дискус-плюс», «Линевский ДСК» и «КПД-Газстрой» – являются производителями изделий для крупнопанельного домостроения, монопольная доля «Дискус-плюс» на этом товарном сегменте в течение трех лет остается почти постоянной (табл. 6).

Табл. 6. Производители изделий крупнопанельного домостроения в Новосибирской области (по данным областной администрации)

	Тыс. куб. м
	2006
	2007
	2008

	ООО «Дискус-плюс»
	95,0
	109,7
	145,0

	ОАО «Линевский ДСК»
	42,6
	55,3
	71,6

	ООО «КПД-Газстрой»
	23,3
	25,6
	29,9

	Всего
	160,9
	190,6
	246,5

	Доля ООО «Дискус-плюс» на сегменте
	59%
	58%
	59%


Тенденции и перспективы развития рынка
Главной тенденцией развития рынка бетонов и железобетонов как в Новосибирской области, так и в целом по России ныне является спад производства – по кругу предприятий подотрасли, учитываемых областной администрацией, спад объемов производства железобетонов за первый квартал 2009 г. составил 41,9% годовых (в том числе 24,0% по изделиям крупнопанельного домостроения и 48,7% по остальным видам изделий, включая шпалы). Ввиду глубины кризиса, поразившего экономику страны и области, следует полагать, что в ближайшие месяцы эта тенденция (спада) будет определяющей, поэтому по итогам года снижение областных объемов производства «строительных» бетонов и железобетонов может составить не менее 30% по сравнению с уровнями 2007-2008 гг. Фактически, удовлетворительным результатом деятельности подотрасли в этом году будет повторение объемов производства 2006 г. При этом доля изделий крупнопанельного домостроения в объемах областного производства, видимо, будет и далее увеличиваться – поскольку в крупнопанельном домостроении содержится один из реальных путей выхода жилищного строительства области из перепроизводства.
В условиях кризиса ликвидности и недостатка оборотных средств производители строительных материалов вынуждены сегодня принимать в оплату от своих клиентов (строительных организаций) квартиры в строящихся домах – подобное происходило, например, и при кризисе перепроизводства жилья в Новосибирске в 2001-2002 гг. «Бартеризация» подотрасли и всей отрасли строительных материалов в сочетании с недоступностью кредита и жестким налоговым администрированием, безо всяких сомнений, приведет к существенному ухудшению финансового положения производителей. Это будет означать, как и в периоды 1991-1994 и 1998-2002 гг., вероятность банкротств ряда предприятий подотрасли бетонов и железобетонов (в первую очередь, небольших и расположенных на удалении от Новосибирска). Вместе с этим, лидеры рынка, скорее всего, будут изыскивать возможности как снижения производственной себестоимости, так и расширения своих продаж за счет внедрения новых технологий и подходов к организации бизнеса.
Минимизируя расходы, производимые «живыми» деньгами, и максимизируя поступления тех же «живых» денег, лидеры рынка могут начать в этом и следующем годах «приходить» в девелопмент жилья (как это происходило в тех же 2001-2002 гг.). Иначе говоря, в ближайшие годы мы можем снова увидеть попытки построения вертикально-интегрированных домостроительных корпораций на базе крупных заводов-производителей железобетонов. Стоит вспомнить, что именно таким способом создавался сегодняшний лидер подотрасли «Дискус-плюс».
Сергей Дьячков, DSO Consulting,

22.04.2009
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